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项目一　 国际贸易概述

案例 １－１　 中日经贸关系: ２０１５ 年回顾与 ２０１６ 年展望

进入 ２０１５ 年以来ꎬ世界经济复苏疲软缺乏动力ꎬ全球经济收缩ꎬ国际市场需求减少ꎬ加之中日关系恶

化ꎬ双边贸易发展面临政治经济两个周期低谷叠加的困难ꎬ下行压力逐步加大ꎮ 中国海关统计ꎬ２０１５ 年中

日进出口贸易额 ２７８６􀆰 ７ 亿美元ꎬ同比下降 １０􀆰 ８％ꎬ占我外贸总额的 ７􀆰 ０％ꎮ 其中ꎬ我对日出口 １３５６􀆰 ８ 亿美

元ꎬ同比下降 ９􀆰 ２％ꎬ占我出口总额的 ６􀆰 ０％ꎻ我自日进口 １４２９􀆰 ９ 亿美元ꎬ同比下降 １２􀆰 ２％ꎬ占我进口总额的

８􀆰 ５％ꎬ中方逆差 ７３􀆰 １ 亿美元ꎮ 日本仍居欧盟、美国、东盟、中国香港之后ꎬ为我国第五大贸易伙伴ꎮ 按国别

排名ꎬ日本是我第二大贸易对象国ꎬ进口排在韩国、美国之后ꎬ出口排在美国之后ꎮ ２０１５ 年ꎬ中国企业在日

本承包工程新签合同额 ４１２９５ 万美元ꎬ完成营业额 ４４３４６ 万美元ꎮ 此外ꎬ日本仍是我国国际服务的第四大

发包市场ꎮ
日本财务省统计ꎬ２０１５ 年ꎬ日中贸易总额 ３２􀆰 ６５ 万亿日元ꎬ同比微增 ０􀆰 ３％ꎬ占日本对外贸易的 ２１％ꎮ

其中ꎬ从中国进口 １９􀆰 ４２ 万亿日元ꎬ同比增长 １􀆰 ３％ꎻ对华出口 １３􀆰 ２３ 万亿日元ꎬ同比减少 １􀆰 １％ꎬ时隔 ３ 年首

次同比下滑ꎬ贸易逆差 ６􀆰 １９ 万亿日元ꎬ增长 ６􀆰 ８％ꎬ创历史新高ꎮ 按美元计算ꎬ２０１５ 年ꎬ日中贸易总额为

２６９８􀆰 ６ 亿美元ꎬ同比减少 １２􀆰 ２％ꎬ其中ꎬ日本对华出口 １０９２􀆰 ９ 亿美元ꎬ同比减少 １３􀆰 ６％ꎬ占日出口总额的

１７􀆰 ５％ꎻ从中国进口 １６０５􀆰 ７ 亿美元ꎬ减少 １１􀆰 ３％ꎬ占日进口总额的 ２４􀆰 ９％ꎮ 日方逆差 ５１２􀆰 ８ 亿美元ꎬ同比减

少 ６􀆰 ４％ꎮ 尽管如此ꎬ中国仍是日本第一大贸易伙伴ꎬ第二大出口目的地和第一大进口来源地ꎮ
２０１６ 年是中国实施“十三五”规划的开局之年ꎮ 虽然世界经济整体表现欠佳ꎬ多数发达国家仍未摆脱

金融危机的阴影ꎬ但是世界经济出现了向好的迹象ꎬ包括中国在内的新兴大国的增速保持稳定增长ꎮ
分析:
当前ꎬ中日关系虽已走上改善轨道ꎬ但势头仍较脆弱ꎬ面临一些不确定因素ꎮ 中国将在未来五年实现全

面建成小康社会的目标ꎮ 日本也在推动经济成长战略ꎮ 在此背景下ꎬ中日两国经济合作领域更加宽广ꎮ 中

国将继续坚持互利共赢的对外开放战略ꎬ加大改革力度ꎬ推进科技创新ꎬ转换经济发展动能ꎮ 中国将按照创

新、协调、绿色、开放、共享五个发展理念ꎬ着力实施创新驱动发展战略ꎮ 中国仍是世界经济重要动力源ꎮ 中

日同为世界主要经济体ꎬ互为发展机遇ꎮ 保持两国关系长期稳定健康发展ꎬ符合两国人民根本利益ꎮ 中日

互为重要近邻ꎬ经济合作是两国关系重要的稳定器ꎮ 双方应继续攻坚克难ꎬ发扬“以民促官、以经促政”的
优良传统ꎬ提高务实交流与合作ꎬ努力推进两国关系尽快改善和健康发展ꎬ为互利合作和友好交流创造良好

环境ꎮ

案例 １－２　 韩国 ２０１５ 年贸易依存度为 ８８％
韩联社报道ꎬ韩国银行(央行)１７ 日发布的数据表明ꎬ２０１５ 年韩国经济贸易依存度为 ８８􀆰 １％ꎬ同比下滑

１０􀆰 ５ 个百分点ꎬ为 ２００７ 年(８１􀆰 ６％)以来的最低值ꎮ 随着韩国出口规模的扩大ꎬ对外贸易依存度也不断提

升ꎬ二十一世纪初期ꎬ贸易依存度在 ６０％~７０％ꎬ２００７ 年首次突破 ８０％ꎮ ２００８ 年全球金融危机爆发后ꎬ内需

不振ꎬ韩国经济呈出口导向性增长ꎬ贸易依存度持续提升ꎬ２００８ 年高达 １０４􀆰 ％ꎬ２０１１ 年更是升至 １１３􀆰 ５％ꎬ之
后ꎬ２０１２ 年至 ２０１５ 年一路下滑ꎮ 与贸易依存度仅为 ３０％~４０％的日本、美国等主要发达国家相比ꎬ韩国贸易

依存度非常高ꎬ而受此影响ꎬ若全球经济改善时ꎬ韩国经济同步向好ꎻ若全球经济陷入低谷时ꎬ韩国经济将遭

受重大冲击ꎮ 因此其间多数观点认为ꎬ需搞活内需市场ꎬ降低对外贸易依存度ꎮ
分析:
２０１５ 年韩国贸易依存度下滑的原因并不在于内需市场的扩大ꎬ而在于出口的减少ꎮ 分析认为ꎬ受中国

经济增速放缓等影响ꎬ全球贸易量萎缩ꎬ韩国贸易量也同样受此影响ꎮ
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实训 １－１

如果以 ２０１３ 年为基期(２０１３ 年出口单位价格为 １００)ꎬ２０１５ 年和 ２０１６ 年中国的出口价格指数分别为

１１０􀆰 ２ 和 １１２ꎬ同期出口额分别为 ２９７２７􀆰 ６ 亿美元和 ３６４２１ 亿美元ꎬ请通过计算贸易量来判断中国 ２０１６ 年相

对于 ２０１５ 年出口的实际规模的变动幅度ꎮ

实训 １－２

如果以 ２００４ 年为基准年ꎬ某国进出口价格指数均为 １００ꎬ到 ２０１５ 年该国出口价格上涨了 １２％ꎬ进口价

格下降了 ８％ꎬ其贸易条件如何变化?

项目二　 国际贸易理论

案例 ２－１
世界上主要有两类农业生产国:一类是土地丰裕型国家ꎬ这种国家土地多、人口少ꎬ农产品的生产和出

口主要以种植业为主ꎬ数量大而种类少ꎬ被称为新大陆农业国ꎬ以美国、加拿大、澳大利亚、新西兰、巴西和阿

根廷为主ꎮ 另一类与新大陆农业国相对的是传统农业国ꎮ 这类国家的特点是人多地少ꎬ密集使用土地不现

实ꎬ主要适合密集投入劳动力ꎬ生产养殖业农产品ꎮ 这类国家包括中国、日本等ꎮ
在密集使用土地生产要素的前提下ꎬ作为一个土地非常稀缺的国家ꎬ与新大陆农业国相比ꎬ我国根本没

有竞争优势ꎮ 根据 Ｈ—Ｏ 理论分析ꎬ我国越是进口密集使用土地所生产的产品ꎬ等于越是进口了我国非常

稀缺的资源———土地ꎮ 加入世贸组织后ꎬ我国进口的粮食迅速增长ꎬ从理论上看是正确的选择ꎬ只不过粮食

的进口不能冲击到我国的粮食安全ꎮ
加入世贸组织之后ꎬ我国哪些农产品具有竞争优势?
分析:
美国的农产品是土地密集型投入ꎬ包括机械化和集约化的不断应用ꎬ所以美国农产品的特点是数量非

常大、种类非常少ꎬ其最重要的出口农产品是棉花、大豆、玉米、小麦和大麦ꎮ 这五类农产品ꎬ我国无法和美

国竞争ꎮ 我国能够和美国竞争的是密集投入劳动力的农产品ꎬ如鲜花ꎬ目前云南、广东、山东的鲜花在世界

市场上有很强的竞争力ꎮ

案例 ２－２
闽侯荆溪食品厂人事部的吴主管已经在福州招工会上待了好几天了ꎮ 这家位于中国东南部福建省境

内的企业至少需要雇用几十名 ２０ 岁到 ４０ 岁的女工ꎬ开出的条件似乎对进城农民工很诱人:文化水平不限ꎬ
月工资 ８００ 元人民币ꎮ

然而ꎬ厚厚一摞用工协议一份也没有签出去ꎮ “我们需要的仅仅是最普通的女工ꎬ可现在居然一个也

雇不到ꎮ”吴主管抱怨说ꎮ
目前ꎬ中国沿海劳动密集型企业正经历着工人短缺的境遇ꎬ因短缺的工人实际上为进城务工农民ꎬ此种

状况也被称为“民工荒”ꎮ
吴主管的遭遇仅仅是中国“民工荒”不断蔓延和扩大的一个例证ꎮ 据保守估计ꎬ仅在福建省泉州市ꎬ用

工缺口就达 １０ 万人以上ꎮ
􀆺􀆺
“民工荒”是中国劳动力就业供需方面出现的新矛盾ꎬ将对中国制造业发展产生影响ꎮ 中国社会科学

院 ２００５ 年的一份报告显示ꎬ中国劳动力已经开始从“无限供给”转向“有限剩余”ꎮ

２００
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农民工要求改善待遇ꎬ劳动力市场供求关系出现变局ꎬ这一切似乎都在预示着中国的劳动力成本优势

正在削弱ꎬ企业不得不支付更高的劳动力成本以保证生产ꎮ
廉价劳动力一直是中国经济持续高增长的主要动力ꎬ为中国商品赢得了巨大的国际竞争优势ꎮ 中科社

会科学院在一份报告中指出ꎬ从 １９７８ 年到 １９９８ 年ꎬ在中国持续 ２０ 年的经济高速增长中ꎬ资本的贡献率为

２８％ꎬ技术进步和效率提升的贡献率为 ３％ꎬ其余全部是劳动力的贡献ꎮ
分析:
从 ２００３ 年开始ꎬ东南沿海出现“民工荒”以来ꎬ中国的劳动力优势正在逐渐削弱ꎮ 有关专家认为ꎬ积重

成疴的劳资矛盾和悄然出现的供需变化是“民工荒”日趋激烈的重要原因ꎬ“民工荒”正向中国劳动力成本

优势发出警告ꎮ

实训 ２－１

以下是假设的各国粮食生产的投入产出情况(假设劳动是唯一的投入)ꎮ

大米 小麦

国家投入产出 劳动投入 总产量 劳动投入 总产量

美国 １０ １２０ １０ ５００

中国 ４０ ２００ １００ ４００

日本 １０ ５０ １０ ２０

泰国 １０ １００ ５ １０

试问:
(１)哪一国拥有生产大米的绝对优势? 哪一国拥有生产大米的比较优势?
(２)如果日本和美国进行粮食贸易ꎬ美国应该出口什么? 进口什么? (用图表示)
(３)在技术不变的情况下ꎬ如果日本的劳动力增长了 ５０％ꎬ对美日两国的贸易模式会产生什么影响?

两国的大米、小麦价格会发生什么变化?

实训 ２－２

假设中国有 １００ 个单位的资本ꎬ１００ 个单位的劳动ꎬ墨西哥有 ５０ 个单位的资本ꎬ４０ 个单位的劳动ꎮ 又

假设两国只生产两种产品:钢铁、粮食ꎮ 生产 １ 吨钢铁要用 ８ 个资本ꎬ２ 个劳动ꎬ而生产 １ 吨粮食需用 ２ 个资

本ꎬ１ 个劳动ꎮ
试问:
(１)根据要素禀赋论(Ｈ—Ｏ Ｍｏｄｅｌ)ꎬ如果两国发生贸易ꎬ中国该向墨西哥出口什么? 进口什么?
(２)对墨西哥的资本拥有者和劳动者来说ꎬ谁会更支持与中国的这种贸易?
(３)由于大量的外来投资ꎬ中国的资本在短期内增长了 １ 倍ꎮ 在国际价格不变的情况下ꎬ中国资本的

增长对中国的粮食与钢铁生产会产生什么影响?

项目三　 国际贸易政策与措施

案例 ３－１　 俄媒:入世 １５ 年ꎬ中国商品遭遇反倾销调查不减反增

参考消息网(２０１７ 年)１ 月 ２６ 日报道　 俄罗斯«独立报»１ 月 ２５ 日发表了一篇俄罗斯储蓄银行驻华代

３００
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表谢尔盖􀅰齐普拉科夫的文章ꎬ分析了入世 １５ 年ꎬ中国进入国际市场的困难和外贸面临的考验ꎮ
跻身贸易大国ꎮ 中国加入世界贸易组织(ＷＴＯ)已满 １５ 年ꎮ 在这 １５ 年中ꎬ中国成功跻身世界贸易的前

列ꎮ ２０００ 年ꎬ中国在全球出口和进口中所占比重分别为 ３􀆰 ９％和 ３􀆰 ４％ꎻ到 ２０１４ 年已分别上升至 １２􀆰 ４％
和 １０􀆰 ５％ꎮ

巨额外国直接投资源源不断地注入中国经济ꎮ 自 ２００２ 至 ２０１６ 年ꎬ中国吸引外资近 １􀆰 ５ 万亿美元ꎮ 外

汇储备猛增ꎬ２００１ 年为 ２１２１􀆰 ６ 亿美元ꎬ２０１４ 年 ６ 月达到 ３９９３２􀆰 １ 亿美元的历史峰值ꎬ增长 １８ 倍ꎬ形成可靠

的“安全垫”ꎮ
中国取消了各项非关税调节措施ꎬ简化了企业外贸许可和对外投资审批程序ꎬ并开始放开金融和服务

市场ꎮ
中国加入 ＷＴＯ 是一个审慎而正确的战略抉择ꎬ此举使中国“搭上”了经济全球化之势ꎬ推动了其市场

经济基础的进一步发展ꎮ
中国的成功在很大程度上源于产能巨大、价格低廉等竞争优势ꎬ但随着时间的推移ꎬ这种模式的弱点也

开始显现出来ꎮ 中国人也早已意识到ꎬ数量上的狂飙突进不会持久ꎮ 早在数年前ꎬ中国就提出了由贸易大

国转向贸易强国的长远目标ꎮ
中国处在全球价值链的相对低端位置ꎬ这是中国外贸体系的主要弱点所在ꎮ 全产业链行业较少ꎬ只有

２０％的企业有自己的出口品牌ꎬ自有品牌商品在出口中所占比重仅为 １１％ꎮ 不过ꎬ近 ５ 年来ꎬ中国境内的产

品增值率一直稳定保持在 ４４％~４５％的水平ꎮ
不同地区的出口实力大相径庭ꎬ主要出口产能仍集中在沿海地区ꎮ 外资分布更加均衡以及劳动密集型

产能向内地转移的目标尚未实现ꎮ
出口市场多元化的任务只是部分完成ꎮ 商品主要出口方向基本没有变化ꎮ 对美欧的出口依赖度下降

了 ４ 至 ５ 个百分点ꎬ同东盟国家的贸易上升ꎮ 在中日贸易关系停滞不前的背景下ꎬ韩国日益挤压日本在中

国市场上的地位ꎬ去年成为仅次于欧盟和东盟的第三大对华出口经济体ꎮ
由于主要贸易伙伴不承认中国的市场经济地位ꎬ令中国出口企业的利益保护工作举步维艰ꎮ
中国入世议定书规定ꎬ在中国入世后 １５ 年内ꎬ其贸易伙伴在调查中国商品是否倾销时有权参照替代国

的相关指标ꎮ 这一规定于 ２０１６ 年 １２ 月到期ꎬ但这并不意味着中国的市场经济地位自动得到承认ꎮ 美欧日

以条件仍不成熟为由ꎬ依然拒绝承认中国为市场经济体ꎮ 因此ꎬ期待它们减少使用贸易保护主义大棒的次

数是不现实的ꎮ
基于上述种种原因ꎬ从 ２０１２ 年起ꎬ中国出口额和外贸总额增速开始放缓ꎮ ２０１５ 年至 ２０１６ 年ꎬ外贸总额

和出口额甚至出现下滑ꎮ 去年外贸总额按美元计算降幅达 ６􀆰 ８％ꎬ出口降幅达 ７􀆰 ７％ꎮ 两年来ꎬ外贸总额减

少 ６１４０ 亿美元ꎬ出口额减少 ２４５０ 亿美元ꎮ 整个外贸行业遭受重创ꎮ
外贸领域出现的危机迹象促使中国公司寻求克服危机的创新之路ꎮ 互联网公司阿里巴巴及其创始人

马云承担了领军者的角色ꎮ 该公司欲打造全球跨境电子商务生态系统ꎮ

案例 ３－２　 西媒:特朗普贸易政策或促进中国与东南亚经贸关系

参考消息网(２０１７ 年)２ 月 １０ 日报道　 东盟前副秘书长素塔􀅰塞奔桑认为ꎬ如果特朗普在全球其他市

场同中国开打贸易战ꎬ可能会促使北京与东南亚的经贸关系变得更加密切ꎬ因为一旦爆发贸易战ꎬ中国势必

将寻求距离更近的替代市场ꎬ中国现在是东南亚地区的主要投资者和贸易伙伴ꎮ
报道称ꎬ美国－东南亚－中国“三角关系”非常复杂ꎬ其中的一个原因是ꎬ不少东南亚国家的精英阶层中

有很多华裔ꎮ
美国的东南亚问题专家本杰明􀅰扎瓦基指出ꎬ“９􀅰１１”事件之后ꎬ美国将重点放在反恐战争之上ꎬ对其

他事务的关注度有所下降ꎬ中国则利用这一机会在东南亚扩张经济影响力ꎮ
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项目四 国际经济一体化

　 　

实训 ３－１

中国对某商品的进口征收从量关税ꎬ普通税率为每磅 ５ 元ꎬ若从其他国家进口 ５０ 万磅该商品ꎬ请问关

税税额是多少?

实训 ３－２

某国想要鼓励本国汽车产业的发展ꎮ 当前该国国内汽车售价比较昂贵ꎬ一辆普通的轿车需要 ４ 万美

元ꎮ 生产该型号的汽车成本为 ２ 万美元ꎬ从世界市场上进口该型号汽车只需要 ３ 万美元ꎮ 请问ꎬ如果从保

护幼稚产业的理论出发ꎬ你认为是否应该征收从价关税ꎬ关税税率应该定为多少比较合适?

项目四　 国际经济一体化

案例 ４－１　 柯达攻击富士

故事发生在一个极端的背景条件下———乌拉圭回合ꎮ 日本对彩色和黑白胶卷的进口关税承诺降到了

零ꎬ即外国产品ꎬ如美国柯达进入日本市场已经不存在任何障碍ꎮ 富士和柯达是世界上胶卷业的两个霸主ꎬ
在日本市场上ꎬ柯达每时每刻都在寻找机会击败对手ꎮ

在市场准入问题上ꎬ柯达很难挑剔日本ꎮ 如何利用 ＷＴＯ 规则寻找打败对手的突破点呢? 柯达使用了

ＧＡＴＴ 第 ２３ 条 １ 款ꎮ 美国说日本并没有违背 ＷＴＯ 的某一特别的义务条款ꎬ日本实现了其在历次回合中关

于关税减让的承诺ꎮ 但是ꎬ日本政府关于胶卷销售的措施ꎬ却使美国因日本在肯尼迪回合、东京回合和乌拉

圭回合中所做的关税减让而应带来的好处正在丧失或减损ꎬ这一点违背了 ＧＡＴＴ 第 ２３ 条 １ 款ꎮ
具体地说ꎬ美国指责日本限制流通的措施ꎬ鼓励并促进了日本胶卷市场销售体制从多种商标的大商场

出售转变到单一商标的专卖销售ꎬ从而制约了进口胶卷的销售能力ꎬ妨碍了柯达的市场开拓能力ꎮ
结果ꎬ美国在该案中败诉ꎮ ＷＴＯ 专家组认为ꎬ要确定某一情况在谈判时是否可以预见ꎬ最简单的办法

就是看这一情况是在谈判前出现的还是在谈判后出现的ꎮ 日本用充分的材料证明了在谈判过程中ꎬ专卖销

售体制已经存在ꎮ
这一案例说明ꎬ即使在零关税下ꎬ企业依然需要像柯达那样运用规则争取市场ꎬ也能够像富士那样运用

规则抵制冲击ꎮ

案例 ４－２　 世贸组织上诉机构终裁中国与欧盟关于紧固件贸易争端胜诉

国际在线报道(记者段秀杰)　 世界贸易组织争端解决机制的上诉机构 ２０１１ 年 ７ 月 １５ 日在日内瓦发

表报告ꎬ最终裁定中国在与欧盟关于紧固件的贸易争端中胜诉ꎮ 中国驻世贸组织代表团当天发表声明对这

一裁决表示欢迎ꎬ称这不仅是中国工业的胜利ꎬ也是世贸规则的胜利ꎮ
中国是世界上最大的螺丝、螺母、螺栓和垫圈等钢铁紧固件的生产商ꎬ欧盟是这些产品的最大市场ꎮ 欧

盟以中国紧固件存在倾销为由ꎬ从 ２００８ 年 １１ 月起向中国输欧紧固件加征 ２６􀆰 ５％至 ８５％的反倾销税ꎮ 中国

于 ２００９ 年 ７ 月将欧盟告上世贸组织ꎬ２０１０ 年 １２ 月ꎬ世贸专家组做出初裁ꎬ认定欧盟对中国紧固件的反倾销

措施与世贸规则不符ꎬ判其败诉ꎮ 但此后ꎬ欧盟对此裁决表示不服ꎬ并向世贸组织上诉机构提出申诉ꎬ时隔

半年后ꎬ上诉机构对欧盟的申诉做出最终裁决ꎬ支持专家组的结论ꎬ判定欧盟违规ꎮ
中国驻世贸组织代表团 １５ 日发表声明对裁决表示欢迎ꎮ 声明说ꎬ上诉机构的裁决具有十分重要的意

义ꎬ有利于提高中国出口商品在包括欧盟在内的国际市场的竞争条件ꎮ 这不仅是中国的胜利ꎬ也加强了世

贸成员对世贸规则和多边贸易体制的信心ꎮ
声明要求欧方立即消除其立法中与世贸规则不一致的反倾销措施ꎬ公平对待中国出口商ꎬ维护自由贸

易和公平竞争ꎮ
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分析:
历时 ３０ 个月的中欧紧固件贸易争端中ꎬ中国最终利用世贸规则胜诉ꎮ 世界贸易组织(ＷＴＯ)上诉机构

２０１１ 年 ７ 月 １５ 日发布报告ꎬ认定欧盟对从中国进口的碳钢紧固件实施的反倾销措施违反了世贸规则ꎮ
首先ꎬＷＴＯ 的多边机制解决了我们在双边几十年没有解决的“单独税率”问题ꎮ 这迫使欧盟必须修改

缺乏公平、公正的歧视性法律ꎬ这有助于使欧美消除对中国出口企业的歧视性法律和做法ꎬ有利于中国出口

企业的反倾销应诉ꎬ维护中国合法的贸易利益ꎮ
其次ꎬ这有利于那些被实施了单一税率的紧固件出口企业的复审ꎬ以 ＷＴＯ 协定和上诉机构裁决为武

器ꎬ通过复审争取恢复紧固件的出口ꎮ
再次ꎬ西方国家对中国出口企业实施单一反倾销税率是个普遍问题ꎬ我们应借此机会做好研究、积极交

涉ꎬ力争全面解决不公正、不公平的单一税率问题ꎮ
在世界整体经济复苏持续缓慢、国际贸易保护主义思想抬头的今天ꎬ中国作为国际贸易大国ꎬ遭遇越来

越多的贸易摩擦无可避免ꎬ这次欧盟反倾销案中方的取胜无疑给我国企业的出口贸易打了一支强心针ꎮ
然而ꎬ我们在欢迎 ＷＴＯ 裁决的同时ꎬ也不能掉以轻心ꎬ西方国家对中国企业施加单一税率的风险还在ꎬ

特别是上诉机构在裁决中提道:如果多家出口商存在公司和结构上的关系ꎬ如存在共同控制、相互参股和管

理ꎻ如果政府和企业之间存在公司和结构关系ꎬ如存在共同控制、政府参股或政府参与管理ꎻ如果政府对企

业的价格和产量进行控制、做指令或发挥实质性影响ꎬ进口国仍然可以把这些企业或企业组合视为单一出

口商ꎬ并对其征收单一反倾销税ꎮ 同时ꎬ欧盟也不会就此罢休ꎬ它们肯定会充分利用上诉机构的这番表述ꎬ
挑战不会就此结束ꎮ 因此ꎬ我们需要密切注意欧盟如何修改其不符的法律ꎮ

另外ꎬＷＴＯ 的各项规则是建立在市场经济基础上的ꎬ在经济贸易方面ꎬ凡是违反市场经济规则的政策

与做法都有可能触犯 ＷＴＯ 的规则ꎮ 因此ꎬ我们必须坚持改革开放ꎬ坚持按市场经济规律办事ꎬ不给对方实

施单一税率留下把柄ꎬ积极融入世界经济ꎬ努力学习和熟悉世贸组织的相关法律规则ꎬ建立一个全方位、多
层次、宽领域的贸易新阶段ꎮ

实训 ４－１

根据课文说明区域经济一体化的贸易创造效应和贸易转移效应ꎮ

实训 ４－２

查阅资料ꎬ分析区域经济一体化对国际贸易的影响ꎮ

项目五　 商品的品名、品质、数量及包装

案例 ５－１　 品名不一致引发的海关罚款案

我某公司出口一批苹果酒ꎬ该酒的内外包装上写的均是“Ｃｉｄｅｒ”ꎮ 但国外开来的信用证上货物的品名

是“Ａｐｐｌｅ Ｗｉｎｅ”ꎮ 为了保证单证一致ꎬ顺利结汇ꎬ我方所有的单据上均使用了“Ａｐｐｌｅ Ｗｉｎｅ”ꎮ 不料货物运

到国外后遭到当地海关的扣留并罚款ꎮ
试问:为什么进口商品会遭到当地海关的扣留并罚款呢?
分析:
本案中的关键问题是没能恰当运用品名条款ꎮ 我方作为出口方ꎬ理应知道自己所出售货物的英文名

称ꎮ 单据上的品名“Ａｐｐｌｅ Ｗｉｎｅ”和包装上的品名“Ｃｉｄｅｒ”是不一致的ꎮ “Ａｐｐｌｅ Ｗｉｎｅ”是苹果酒ꎬ而“Ｃｉｄｅｒ”
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项目五 商品的品名、品质、数量及包装

在美式英语中译为苹果汁ꎬ也可译为苹果酒ꎮ 而苹果酒和苹果汁ꎬ虽然从制作工艺、商品性能和消费者的购

买兴趣上看ꎬ可以认为是同一种商品ꎬ但从品名上看ꎬ二者是两种不同的商品ꎬ且税率也不相同ꎮ 在向海关

申报时ꎬ必须正确填报货物的品名ꎬ信用证、内外包装上必须一致ꎬ否则将影响海关的监管、税收和统计分

类ꎬ也会遭到海关的扣留和罚款ꎮ

案例 ５－２　 因买方对货物未进行妥善保管引发的争议案

我某出口公司与匈牙利商人订立了一份水果出口合同ꎬ支付方式为货到验收后付款ꎮ 但货到后经买方

验收ꎬ发现水果总重量缺少 １０％ꎬ而且单个水果的重量也低于合同规定ꎮ 进口方遂拒绝付款ꎬ也拒绝提货ꎬ
致使水果全部腐烂ꎮ 匈牙利海关向我方收取仓储费和水果处理费计 ５ 万美元ꎮ 而我方认为ꎬ买方未对货物

进行妥善保管ꎮ 双方发生争议ꎮ
试问:本案中我方应吸取什么教训?
分析:
商品的数量是国际货物买卖合同中不可缺少的主要交易条件之一ꎮ 卖方交货数量必须与合同规定相

符ꎬ否则ꎬ买方有权提出索赔ꎬ甚至拒收货物ꎮ 但水果有自己的特性ꎬ属易损耗、易腐烂商品ꎮ 我方虽陷于被

动ꎬ但仍可据理力争ꎬ尽力挽回损失ꎮ
我方应迅速查明短量的原因ꎮ 水果总重量缺少 １０％以及单个水果的重量低于合同规定ꎬ其原因到底是

属于正常损耗ꎬ还是我方违约ꎬ没有交足合同规定的数量而造成的? 如属正常损耗ꎬ则造成水果全部腐烂的

责任均在买方ꎮ 如确属我方违约ꎬ买方有权提出索赔ꎬ甚至退货ꎮ 但水果是特殊商品ꎬ有自己的特性ꎬ属易

损耗、易腐烂变质商品ꎮ 对于这类商品ꎬ根据«联合国国际货物销售合同公约»的相关规定ꎬ买方必须根据

实际情况采取合理措施ꎬ妥善保管货物ꎬ对鲜活商品可代为转售ꎬ尽量减轻损失ꎮ 本案中买方未尽到妥善保

管和减轻损失的义务ꎬ须对此承担责任ꎮ 因此ꎬ我公司可与匈牙利商人就商品的损失及支出的费用进行交

涉ꎬ尽可能挽回我方的损失ꎮ

案例 ５－３　 卖方违反约定的包装条件致损案

我某公司向意大利某公司出售一批价值 ５００ 万元人民币的货物ꎮ 双方在合同包装条款中约定用塑料

袋包装ꎬ且每件包装上要同时使用英、法两种文字的贴头(粘纸)ꎮ 但我方交货时ꎬ由于某种原因改用了其

他包装ꎬ并且仅使用了有英文的贴头ꎮ 买方收货后ꎬ为了便于在当地销售ꎬ只好改换包装和贴头ꎬ随后即向

卖方要求损失赔偿ꎮ
试问:本案中买方的要求是否合理? 原因何在? 从中我方应吸取怎样的教训?
分析:
包装条件是说明货物的主要组成部分ꎮ 本案中卖方擅自更换约定的包装ꎬ且未按合同规定使用贴头ꎬ

已构成违约ꎬ买方有权要求损失赔偿ꎬ甚至撤销合同ꎮ 本案中买方采取重新更换包装和贴头的补救措施后ꎬ
即向卖方要求损失赔偿ꎬ这是合理的ꎬ我方只能认赔以了结此案ꎮ

我方应认识到ꎬ合同当事人要增强重合同、守信用的法律意识ꎬ对双方约定的各项交易条件ꎬ必须坚决

照办ꎬ不得擅自变更ꎬ否则ꎬ不仅会造成经济损失ꎬ对外还会产生不良影响ꎮ

实训 ５－１

我某进出口公司向泰国出口一批设备ꎬ合同规定由买方提供唛头ꎮ 但到规定时间ꎬ我方仍未得到买方

设计情况的通知ꎬ而此时我方货已备好ꎮ 此时我方应该如何处理此事?

实训 ５－２

我方出口生丝 ２０ 吨ꎬ生丝的标准回潮率为 １１％ꎬ其实际回潮率则是从 ２０ 吨货物中抽取部分样本进行

测算ꎮ 假设抽取 １０ 千克ꎬ用科学方法去掉其中的水分ꎬ若净剩 ８ 千克干生丝ꎬ求该批生丝的重量ꎮ
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实训 ５－３

如果卖方按每箱 １０ 美元的价格出售香蕉 ３００００ 箱ꎬ合同规定数量允许有 ５％的增减ꎬ由卖方决定ꎮ
试问:

(１)这是一个什么条款?
(２)卖方最多可装多少箱? 最少可装多少箱?
(３)如实际装运 ３２０００ 箱ꎬ买方该如何做?

项目六　 国际贸易术语与商品的价格

案例 ６－１　 对 ＣＩＦ 术语解释有误而发生的索赔案

我某外贸公司以 ＣＩＦ 价成交一笔出口业务ꎬ我方按照合同规定ꎬ按时将货物装上船ꎬ并取得了全套合格

的单据ꎬ及时办理了保险ꎬ然后通知买方货已发出ꎮ 但货物在途中遇到风暴ꎬ产生了部分货物损失ꎬ而且风

暴延误了到货期ꎮ 国外买方认为ꎬ在 ＣＩＦ 贸易术语条件下ꎬ是由卖方投的保险ꎬ所以所产生的损失应该由卖

方负责ꎬ于是向我方索赔ꎮ
试问:买方的索赔是否合理? 为什么?
分析:
ＩＮＣＯＴＥＲＭＳ２０１０ꎬＣＩＦ(ｃｏｓｔ ｉｎｓｕｒａｎｃｅ ａｎｄ ｆｒｅｉｇｈｔ)成本、保险费加运费表示ꎬ卖方负责办理保险支付保险

费和运费ꎮ 本案中ꎬ我方按时将货物装上船ꎬ并取得了全套合格的单据ꎬ及时办理了保险ꎬ并及时向买方发

出装船通知ꎬ说明我方已完成交货义务ꎮ 根据 ＩＮＣＯＴＥＲＭＳ２０１０ꎬ货物“装上船”以后的风险由买方承担ꎬ因
此ꎬ货物在运输途中所产生的损失不应该由我方负责ꎬ我方应拒绝买方的索赔ꎮ 我方也可以配合和协助买

方做好损失调查和索赔的相关工作ꎬ但对于由此产生的费用和结果不承担责任ꎮ

案例 ６－２　 因货物没有特定化而引起的争议案

一份 ＣＩＦ 合同ꎬ我 Ａ 公司出口 ３０００ 吨小麦给国外 Ｂ 公司ꎮ Ａ 公司按规定的时间和地点ꎬ将 ５０００ 吨小

麦装到火车上ꎬ其中的 ３０００ 吨属于卖给 Ｂ 公司的小麦ꎮ 货抵目的地后ꎬ由货运公司负责分拨ꎮ Ａ 公司装货

后ꎬ及时发了装运通知给 Ｂ 公司ꎮ 承载火车在途中遇险ꎬ使该批货物损失了 ３０００ 吨ꎬ其余 ２０００ 吨安全抵达

目的地ꎮ 买主要求卖方交货ꎬＡ 公司宣称卖给 Ｂ 公司的 ３０００ 吨小麦已全部灭失ꎬ而且按 ＣＰＴ 合同ꎬ货物风

险已在装运地交于火车时即转移给 Ｂ 公司ꎬ卖方对此损失不负任何责任ꎮ
试问:Ａ 公司的主张是否合理? 为什么?
分析:
Ａ 公司的主张不合理ꎬ应承担对 Ｂ 公司 ３０００ 吨的交货义务ꎮ
本案中的关键问题是货物没有特定化ꎮ 按照 ＩＮＣＯＴＥＲＭＳ２０１０ 规定:买方必须从约定的交货日期或交

货期限届满之日起ꎬ承担货物灭失或损坏的一切风险ꎬ但以该项货物已正式划归合同项下ꎬ即清楚地划出或

以其他方式确定为合同项下之货物为限ꎮ
本案中的 ５０００ 吨散装小麦ꎬ是在货抵目的地以后ꎬ由货运公司负责分拨ꎬ因此其中的 ３０００ 吨小麦并没

有正式划归为合同项下ꎬ也没有以任何方式确定为合同项下之货物ꎬ即货物没有特定化ꎬ无法确定损失的

３０００ 吨货物为卖给 Ｂ 公司的货物ꎬ如果卖方在装船时ꎬ已将这 ３０００ 吨小麦清楚地划分给买方 Ｂꎬ并在包装

上刷制了指定的唛头ꎬ那么这 ３０００ 吨货物的损失则由买方 Ｂ 公司承担ꎮ
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实训 ６－１

鑫兴公司收到澳大利亚某客户来电ꎬ询购 １０００ 只睡袋ꎬ请按下列条件报出每只睡袋的 ＣＩＦ３％悉尼的美

元价格ꎮ 睡袋的国内购货成本为每只 ５０ 元人民币ꎬ国内其他费用总计为 ５０００ 元人民币ꎬ鑫兴公司的预期

利润为 １０％ꎮ 该睡袋为纸箱装ꎬ每箱 ２０ 只ꎮ 从装运港至悉尼的海运费为每箱 ２０ 美元ꎮ 海运出口保险按

ＣＩＦ 加一成投保一切险、战争险ꎬ费率为 ０􀆰 ８％(人民币对美元的汇率为 ８ 元兑换 １ 美元)

实训 ６－２

我外贸公司出口商品 ２０ 吨ꎬ每吨 ３００ 美元 ＣＦＲ 卡拉奇ꎬ每吨运费 ５２ 美元ꎬ该商品的出口总成本为人民

币 １８０００ 元ꎬ试计算该商品的换汇成本与出口商品盈亏率ꎮ (按 １ 美元＝ ８􀆰 １０ 元人民币计算)

实训 ６－３

某外贸企业与英商达成一笔交易ꎬ合同规定我方出口某商品 ５００ 吨ꎬ每吨 ４５０ 美元 ＣＦＲＣ２％利物浦ꎬ海
运运费是每吨 ２９ 美元ꎬ出口收汇后出口企业向该英商汇付佣金ꎬ计算:

(１)该出口企业向中国银行购买支付佣金的美元共需多少人民币?
(２)该出口企业的外汇净收入为多少美元? (当时中行牌价:１００ 美元＝ ８２９􀆰 ４５ / ８３０􀆰 １５ 人民币元)

项目七　 国际货物运输与保险

案例 ７－１　 装运时间安排不当招致货损

某年ꎬ我国某公司与伊朗一中间商成交尼龙线 １８００００ 镑ꎬ金额为 ３６０００ 美元ꎮ 合同规定 ７ 月底以前开

证ꎬ８ 月装船ꎮ 该商品是以销定产ꎬ所以我国公司便立即洽谈有关工厂安排生产以免耽误船期ꎮ 但到 ７ 月

底未见对方来证ꎬ经催问ꎬ对方回答需更改规格后方能开证ꎮ 可是ꎬ我国公司已将大部分货物备妥ꎬ无法

更换ꎮ
请问:我国公司应如何处理?
分析:
对于以销定产的商品ꎬ为防止对方毁约ꎬ一般应待信用证开到后才能安排生产ꎮ 如怕备货来不及ꎬ装船

期可订得稍远一些ꎬ有效期与船期之间的间隔时间稍长一些ꎬ为自己一方留有余地ꎮ 从上述情况看ꎬ显然是

中间商未能找到合适的买主ꎬ借故拖延开证ꎮ 这是一种违约行为ꎬ我方理应向对方交涉赔偿事宜ꎬ不能不了了之ꎮ

案例 ７－２　 隐瞒装船货物不清洁引发的纠纷

４ 月ꎬ我国某公司向荷兰 Ｂ 公司出售一批纸箱装货物ꎬＦＯＢ 条件成交ꎬ目的港为鹿特丹ꎬ由买方租船ꎮ ５
月 １５ 日在青岛港装船ꎮ 装船时ꎬ船方发现有 ２８ 箱货外表破碎ꎬ于是准备签发不清洁提单ꎮ 卖方得知后马

上向船方解释说:买方是老客户ꎬ一旦有什么问题卖方承担责任ꎬ并出具了保函:“若收货人因包装问题向

承运人索赔时ꎬ由我方承担责任ꎮ”于是船方签发了清洁提单ꎮ 该船航行不久ꎬ接到荷兰公司指示ꎬ要求将

卸货港改为法国马赛港ꎬ收货人为法国 Ｆ 公司ꎮ 一个月后ꎬ货到马赛ꎮ Ｆ 公司发现 ４０ 箱包装破碎ꎬ于是以

货物与清洁提单不符为由ꎬ向承运人提出索赔ꎮ 后裁定ꎬ承运人向 Ｆ 公司赔偿了 ２０ 多万美元ꎮ 此后ꎬ承运

人凭保函向我公司要求偿还 ２０ 多万美元的损失ꎬ但我公司以装船时仅有 ２８ 箱包装破损为由ꎬ拒绝赔偿余

下的实际损失ꎮ
试分析:隐瞒装船货物不清洁会给船方和卖方带来怎样的风险?
分析:
此案是一起卖方与承运人一起隐瞒装船货物不清洁的事实ꎬ承运人凭卖方保函签发清洁提单的案例ꎮ
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(１) 对承运人而言ꎬ凭卖方保函签发清洁提单ꎬ丧失了自己的权利ꎬ也是对提单善意持有人的欺骗ꎮ 因为ꎬ
在装船签发提单时ꎬ如果承运人知道或有合理的根据怀疑提单的记载与实际装船的货物不符ꎬ或没有适当

的办法核对提单的记载ꎬ则承运人可在提单上批注ꎬ说明不符点ꎬ说明怀疑的根据或说明无法核对ꎮ 这样的

记载可使承运人免除对货物的安全责任ꎮ 承运人剥夺了收货人拒收卖方货物的权利ꎬ承运人面临着收货人

直接向其提出赔偿的风险ꎮ (２)对卖方而言ꎬ为了摆脱不能结汇的风险ꎬ以保函换取清洁提单的做法ꎬ骗取

了银行和收货人对结汇单据的信任ꎬ剥夺了收货人本应享有的拒收货物、拒绝赎单的合法权利ꎬ也使卖方面

临着更大的风险:船方责任心降低ꎬ货损扩大ꎻ收货人一旦知道详情ꎬ必然以欺诈为由ꎬ解除合同ꎬ退回货款ꎬ
并要求给予损害赔偿ꎮ (３)保函从法律角度讲ꎬ是一种无效的民事行为ꎬ不受法律保护ꎻ它对提单的效力和

信誉构成严重的损害ꎻ保函在一定程度上为国际贸易诈骗提供了可乘之机ꎮ

实训 ７－１

有一货轮在航行中与流冰相撞ꎮ 船身一侧裂口ꎬ舱内部分乙方货物遭浸泡ꎮ 船长不得不将船就近驶入

浅滩ꎬ进行排水ꎬ修补裂口ꎮ 而后ꎬ为了浮起又将部分甲方笨重货物抛入海中ꎮ 船体撞裂和部分货物遭受浸

泡损失了 ３ 万美元ꎬ将船舶驶上浅滩以及产生的一连串损失共为 ８ 万美元ꎬ那么如何分摊损失? (该船舶价

值为 １００ 万美元ꎬ船上载有甲、乙、丙三家的货物ꎬ分别为 ５０ 万美元、３３ 万美元、８ 万美元ꎬ待收运费为 ２ 万

美元)ꎮ

实训 ７－２

某外贸公司按 ＣＩＦ 条件出口一批货物ꎬ ＣＩＦ 总值为 ５０００ 美元ꎬ按发票金额加成 １０％投保一切险、战争

险、应付保险费多少? (一切险费率为 ０􀆰 ３％ꎬ战争险费率为 ０􀆰 ０４％ )

项目八　 国际货款的支付

案例 ８－１　 银行承兑汇票拒付纠纷案

２０１５ 年 １０ 月 ８ 日ꎬＡ 公司为缓解资金短缺的困难ꎬ在无货可供的情况下ꎬ与外地的 Ｂ 公司签订了一份

购销合同ꎬ由 Ａ 公司向 Ｂ 公司供应价款为 ２００ 万元的优质钢材ꎬ交货期限为 ４ 个月ꎬＢ 公司交付银行承兑汇

票ꎬ付款期为 ６ 个月ꎮ 合同签订后ꎬＢ 公司商请 Ｃ 公司做保证人ꎬ向其开户行甲银行申请办理了银行承兑汇

票ꎬ并签订了承兑协议ꎮ 汇票上记载付款日期为 ２０１６ 年 ４ 月 １２ 日ꎮ Ａ 公司收到汇票后ꎬ马上向其开户行

乙银行申请贴现ꎮ 乙银行在审查凭证时发现无供货发票ꎬ便发电报向甲银行查询该承兑汇票是否真实ꎬ收
到的复电是“承兑有效”ꎮ 据此ꎬ乙银行向 Ａ 公司办理了汇票贴现ꎬ并将 １６０ 万元转入 Ａ 公司账户ꎮ 临近付

款期ꎬＢ 公司派人去催货ꎬ才发现 Ａ 公司根本无货可供ꎬ方知上当受骗ꎬ于是告知甲银行ꎮ ２０１６ 年 ４ 月 １３
日ꎬ乙银行提示付款ꎬ甲银行拒付ꎮ 理由有二:一是该汇票所依据的交易合同是虚构的ꎻ二是乙银行明知 Ａ
公司无供货发票ꎬ仍然为其办理了贴现ꎬ具有重大过失ꎮ 于是ꎬ乙银行以甲银行、Ｂ 公司、Ａ 公司为被告起诉

至法院ꎬ请求三方支付汇票金额及利息ꎮ
试问:根据«中华人民共和国票据法»的规定ꎬ甲银行拒付是否合理? 法院应如何判决各方的相关

责任?
分析:
甲银行的拒付不合理ꎮ 法院在查明事实后认为ꎬ该银行承兑汇票为有效票据ꎬ作为承兑行ꎬ甲银行应承

担付款责任ꎮ
法院做出判决:甲银行向乙银行支付汇票金额及利息ꎻＢ 公司向甲银行履行付款责任ꎬＣ 公司承担保证
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责任ꎻＡ 公司应继续履行合同ꎬ如无力交货ꎬ除全部退回票款外ꎬ还要赔偿 Ｂ 公司的全部损失ꎮ 法院判决后ꎬ
当事人没有提出上诉ꎮ

案例 ８－２　 汇付欺诈案

我国某地外贸公司与香港某商社首次达成一宗交易ꎬ规定以即期不可撤销信用证方式付款ꎮ 成交后港

商将货物转售给了加拿大一客商ꎬ故贸易合同规定由中方直接将货物装运至加拿大ꎮ 但由于进口商借故拖

延ꎬ经我方几番催促ꎬ最终于约定装运期前 ４ 天才收到港方开来的信用证ꎬ且信用证条款多处与合同不符ꎮ
若不修改信用证ꎬ则我方不能安全收汇ꎬ但是由于去往加拿大收货地的航线每月只有一班船ꎬ若赶不上此次

船期ꎬ出运货物的时间和收汇时间都将耽误ꎮ 在中方坚持不修改信用证不能装船的情况下ꎬ港商提出使用

电汇方式把货款汇过来ꎮ 中方同意在收到对方汇款传真后再发货ꎮ 我方第二天就收到了对方发来的汇款

凭证传真件ꎬ经银行审核签证无误ꎮ 同时ꎬ由于我方港口及运输部门多次催促装箱装船ꎬ外贸公司有关人员

认为货款既已汇出ꎬ就不必等款到再发货了ꎬ于是及时发运了货物并向港商发了装船电文ꎮ 发货后一个月

仍未见款项汇到ꎬ经财务人员查询才知ꎬ港商不过是在银行买了一张有银行签字的汇票传真给我方以作为

汇款的凭证ꎬ但收到发货电文之后ꎬ便把本应寄给我外贸公司的汇票退回给了银行ꎬ撤销了这笔汇款ꎮ 港商

的欺诈行为致使我方损失惨重ꎮ
试问:我国外贸公司的做法有哪些不妥? 应该从中得到哪些启示?
分析:
我国外贸公司的做法不妥之处如下ꎮ
(１)我国外贸公司对首次合作的进口商的警惕度不够ꎮ 我国外贸公司接受汇付结算已经是迫不得已ꎬ

而且种种行为迹象又表明进口商存在着欺诈的意图ꎬ因此我国外贸公司对此应当高度警惕ꎮ
(２)我国外贸公司对汇付方式的规定不够详细ꎮ 预付货款本来是对卖方有利的结算方式ꎬ但卖方必须

注意应在买卖合同中约定选取何种汇付方式并明确汇款到达的时限ꎬ注意应与交货期衔接ꎮ 如使用票汇ꎬ
应待收妥票据款项后方可发货ꎬ至少要收到有效的银行即期汇票之后才发货ꎮ 防止由于伪造票据或其他原

因而蒙受汇款不到的损失ꎮ
我国外贸公司应从中得到的启示:在国际贸易中ꎬ如果贸易双方是初次交易ꎬ对对方的资信状况不尽了

解ꎬ一般不应使用基于商业信用ꎬ且货物与款项交接风险负担不平衡的汇款方式来结算货款ꎮ 如果决定使

用汇款结算方式ꎬ必须做好相应的防范ꎬ避免钱货两空ꎮ

案例 ８－３　 远期付款交单纠纷案

我国甲公司同南美客商乙公司签订了合同ꎬ由甲公司向乙公司出口一批货物ꎬ双方商定采用跟单托收

结算方式了结贸易项下的结算ꎮ 我方的托收行是甲银行ꎬ南美的代收行是乙银行ꎬ具体付款方式是 Ｄ / Ｐ９０
天ꎮ 但是到了规定的付款日ꎬ对方毫无付款的动静ꎮ 更有甚者ꎬ全部单据已由乙公司承兑汇票后ꎬ由当地代

收行乙银行放单给乙公司ꎮ 于是甲公司在甲银行的配合下ꎬ聘请了当地较有声望的律师对代收行乙银行将

Ｄ / Ｐ 远期作为 Ｄ / Ａ 方式承兑放单的行为向法院提出起诉ꎮ 当地法院以惯例为依据ꎬ主动请求我方撤诉ꎬ并
改为调解方式解决该案ꎮ 经过双方多次谈判ꎬ该案终以双方互相让步而得以妥善解决ꎮ

试问:南美代收行乙银行的做法是否合理? 我国甲公司应该从中得到哪些启示?
分析:
南美代收行乙银行的做法是不合理的ꎮ «ＵＲＣ５２２»首先不主张使用 Ｄ / Ｐ 远期付款方式ꎬ但是没有把

Ｄ / Ｐ 远期从«ＵＲＣ５２２»中绝对排除ꎮ 倘若使用该方式ꎬ根据«ＵＲＣ５２２»的规定ꎬ乙银行必须在乙公司 ９０ 天付

款后ꎬ才能将全套单据交付给乙公司ꎮ 故乙银行在乙公司承兑汇票后即行放单的做法是违背«ＵＲＣ５２２»的ꎮ
我国甲公司得到的启示:在处理跟单托收业务时ꎬ原则上我们应严格遵守«ＵＲＣ５２２»ꎮ 托收行在其托收

指示中应明确表明按«ＵＲＣ５２２»办理ꎬ这样若遇有当地习惯做法与«ＵＲＣ５２２»有抵触时ꎬ可按«ＵＲＣ５２２»
办理ꎮ
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当然我们在具体操作时ꎬ也应尊重当地的习惯做法ꎮ 将来凡货运南美地区的托收业务ꎬ我们可采用 Ｄ /
Ｐ 即期或 Ｄ / Ａ 的付款方式ꎬ避免使用 Ｄ / Ｐ 远期付款方式ꎬ以免引起不必要的纠纷ꎮ 倘若非用 Ｄ / Ｐ 远期不

可ꎬ则应该掌握从起运地到目的地的运输所耗费的时间ꎮ

实训 ８－１

Ｆｉｌｌ ｉｎ ｔｈｅ ｆｏｌｌｏｗｉｎｇ ｂｌａｎｋ ｆｏｒｍｓ ｔｏ ｄｒａｗ ａ ｂｉｌｌ ｏｆ ｅｘｃｈａｎｇｅ
Ｄａｔｅ:２２ Ｍａｙꎬ２０１×
Ａｍｏｕｎｔ:ＵＳＤ ＄１ꎬ２５０􀆰 ００
Ｔｅｎｏｒ:ａｔ ６０ ｄａｙｓ ａｆｔｅｒ ｓｉｇｈｔ
Ｄｒａｗｅｒ:Ｃｈｉｎａ Ｎａｔｉｏｎａｌ Ａｎｉｍａｌ Ｂｙ－ｐｒｏｄｕｃｔｓ Ｉｍｐ􀆰 ＆ Ｅｘｐ􀆰 Ｃｏｒｐ􀆰 ꎬＢｅｉｊｉｎｇ ＢｒａｎｃｈꎬＢｅｉｊｉｎｇ
Ｄｒａｗｅｅ:Ｂａｎｋ ｏｆ ＥｕｒｏｐｅꎬＰａｒｉｓ
Ｐａｙｅｅ:ｔｈｅ ｏｒｄｅｒ ｏｆ Ｃｈｉｎａ Ｎａｔｉｏｎａｌ Ａｎｉｍａｌ Ｂｙ－ｐｒｏｄｕｃｔｓ Ｉｍｐ􀆰 ＆Ｅｘｐ􀆰 Ｃｏｒｐ􀆰 ꎬＢｅｉｊｉｎｇ Ｂｒａｎｃｈ
Ｄｒａｗｎ ｃｌａｕｓｅ:ｉｓｓｕｉｎｇ ｂａｎｋ:Ｂａｎｋ ｏｆ ＥｕｒｏｐｅꎬＰａｒｉｓ
　 　 　 　 　 　 　 　 　 Ｉｓｓｕｉｎｇ ｄａｔｅ:３１Ｊａｎ􀆰 ꎬ ２０１×
　 　 　 　 　 　 　 　 　 Ｌ / Ｃ Ｎｏ􀆰 １１６２ / ０２

ＥＸＣＨＡＮＧ ｆｏｒ　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 ꎬ　 　 　 　 　 　 ２０１×
　 Ｐａｙ ｔｈｉｓ ｆｉｒｓｔ Ｂｉｌｌ ｏｆ Ｅｘｃｈａｎｇｅ

(Ｓｅｃｏｎｄ ｏｆ ｓａｍｅ ｔｅｎｏｒ ａｎｄ ｄａｔｅ ｕｎｐａｉｄ) ｔｏ ｔｈｅ ｏｒｄｅｒ ｏｆ 　
　 ｔｈｅ ｓｕｍ ｏｆ

　
Ｄｒａｗｎ 　

　
Ｔｏ　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 Ｆｏｒ　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　
　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　

实训 ８－２

Ｐｌｅａｓｅ ｄｒａｗ ａ ｄｅｍａｎｄ ｄｒａｆｔ ｔｏ ｍａｋｅ ｒｅｍｉｔｔａｎｃｅ ｂｙ Ｄ / Ｄ.
Ｄｒａｆｔ Ｎｏ􀆰 ２００６０１３
Ａｍｏｕｎｔ: ＨＫＤ３２１５０􀆰 ００
Ｐｌａｃｅ ａｎｄ ｄａｔｅ ｏｆ ｄｒａｆｔ: Ｔｉａｎｊｉｎꎬ ８ Ｍａｙꎬ ２００９
Ｐａｙｉｎｇ ｂａｎｋ: Ｂａｎｋ ｏｆ Ｃｈｉｎａꎬ ＨｏｎｇＫｏｎｇ
Ｐａｙｅｅ: ｔｈｅ ｏｒｄｅｒ ｏｆ Ｕｎｉｔｅｄ Ｔｒａｄｉｎｇ Ｃｏｍｐａｎｙꎬ ＨｏｎｇＫｏｎｇ
Ｐａｙ ａｇａｉｎｓｔ ｔｈｉｓ ｄｒａｆｔ ｔｏ ｔｈｅ ｄｅｂｉｔ ｏｆ ｏｕｒ ａｃｃｏｕｎｔ􀆰
Ｒｅｍｉｔｔｉｎｇ ｂａｎｋ: Ｂａｎｋ ｏｆ Ｃｈｉｎａꎬ Ｔｉａｎｊｉｎ
Ｒｅｍｉｔｔｅｒ: Ｃｈｉｎａ Ｎａｔｉｏｎａｌ Ｌｉｇｈｔ Ｉｎｄｕｓｔｒｉａｌ Ｐｒｏｄｕｃｔｓ Ｉｍｐ􀆰 ＆ Ｅｘｐ􀆰

Ｃｏｒｐ􀆰 ꎬ Ｔｉａｎｊｉｎ Ｂｒａｎｃｈꎬ Ｔｉａｎｊｉｎ
ＢＡＮＫ ＯＦ ＣＨＩＮＡ

Ｔｈｉｓ ｄｒａｆｔ ｉｓ ｖａｌｉｄ ｆｏｒ ｏｎｅ　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 ＮＯ􀆰 　 　 　 　 　 　 　 　
ｙｅａｒ ｆｒｏｍ ｄａｔｅ ｏｆ ｉｓｓｕｅ　 　 ＡＭＯＵＮＴ　 　 　 　 　 　
Ｔｏ 　
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项目九 商品检验、索赔、不可抗力与仲裁

Ｐａｙ ｔｏ 　
ＴＨＥ ＳＵＭ ＯＦ 　

　
ＰＡＹ ＡＧＡＩＮＳＴ ＴＨＩＳ ＤＲＡＦＴ ＴＯ ＴＨＥ　 ＢＡＮＫ ＯＦ ＣＨＩＮＡꎬ ＴＩＡＮＪＩＮ
ＤＥＢＩＴ ＯＦ ＯＵＲ　 　 ＡＣＣＯＵＮＴ

Ｓｉｇｎａｔｕｒｅｓ

项目九　 商品检验、索赔、不可抗力与仲裁

案例 ９－１　 因检验权产生的纠纷案例

我方售货给加拿大的甲商ꎬ甲商又将货物转售给英国的乙商ꎮ 货抵加拿大后ꎬ甲商已发现货物存在质

量问题ꎬ但仍将原货运往英国ꎬ乙商收到货物后ꎬ除发现货物质量问题外ꎬ还发现有 ８０ 包货物包装破损ꎬ货
物短少严重ꎬ因而向甲商索赔ꎬ甲商又向我方索赔ꎮ

试问:我方是否应负责赔偿? 为什么?
分析:
我方不应负责赔偿ꎬ原因如下ꎮ
在通常情况下ꎬ买方享有对所购进的货物进行复验的权利ꎮ 但是ꎬ在以下情况中ꎬ买方就丧失了复验的

权利ꎮ
①双方在合同中已做出明确的规定ꎬ货物的品质及数量以卖方或其指定的商检机构出具的合格证书作

为最后依据ꎮ
②买方在收到货物后ꎬ已对货物做出同卖方的所有权相抵触的行为(如出售、使用、抵押等)ꎮ
③买方收到货物后未能在规定的检验时间内进行检验ꎬ或者合同虽未规定此项检验时间ꎬ却未能在合

理时间内进行检验ꎮ
本案例即属于第二种情况ꎬ即买方在收到货物后ꎬ已对货物做出同卖方的所有权相抵触的行为ꎬ因而ꎬ

买方不再享有复验的权利ꎬ自然也无权提出索赔ꎮ 至于“８０ 包货物包装破损ꎬ货物短少严重”的损失ꎬ甲方

也同样无权向我方提出索赔ꎬ因为这一风险是货物从加拿大运往英国的运输途中发生的ꎬ应该由加拿大的

甲商与英国的乙商之间确定风险的划分ꎬ与我方完全无关ꎮ

案例 ９－２　 违约责任案例

Ａ 国的甲公司与 Ｂ 国的乙公司签订了购销麻纺织品的合同ꎬ约定由甲公司于 ２０１７ 年 １２ 月底之前交付

２００ 吨麻纺织品给乙公司ꎬ而乙公司收到 １００ 吨货物后ꎬ于 ２０１８ 年 ５ 月明确通知甲公司由于麻纺织品销路

不畅ꎬ不会接收甲公司的继续供货ꎮ 这时甲公司仓库下存麻纺织品 １０ 吨ꎮ 甲公司在收到乙公司通知后ꎬ继
续按双方合同约定为乙公司收购了其余的 ９０ 吨麻纺织品ꎮ 后因乙公司拒绝接收后 １００ 吨麻纺织品ꎬ酿成

纠纷ꎮ
试问:本案谁违约? 属于哪种违约行为? 本案应如何处理?
分析:
在本案中乙公司属于违约的一方当事人是毫无疑问的ꎬ乙公司的行为构成了不完全履行的违约责任ꎮ

依法当事人一方不履行合同义务或者履行合同义务不符合约定的ꎬ应当承担继续履行、采取补救措施或者

赔偿损失等违约责任ꎮ 一方违约后ꎬ另一方应当采取适当措施防止损失的扩大ꎻ没有采取适当措施致使损

失扩大的ꎬ不得就扩大的损失要求赔偿ꎮ 在本案中由于甲方在乙方明确告知即将违约的情况下仍然继续采

购了 ９０ 吨的麻纺织品ꎬ扩大了损失的范围ꎬ所以在本案中甲方也是要承担相应的责任的ꎮ
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案例 ９－３　 仲裁案例

中国某外贸公司(买方)与日本甲公司(卖方)签订了一份购买 １５ 套 Ａ 型设备和 ８ 台 Ｋ 型仪器的合同ꎬ
总价值 ４０ 万美元ꎬ价格条件 ＣＦＲ 大连ꎬ装运期为 ２０１０ 年 ９ 月底ꎬ付款条件是ꎬ买方在货物装运前两个月开

立货款全额的不可撤销议付信用证ꎮ ２０１０ 年 ９ 月 ３０ 日买方通过银行开出了以卖方为受益人的信用证(未
交押金)ꎬ卖方于 １０ 月 ９ 日、３１ 日分两批发运了货物ꎬ从议付银行议付了货款ꎬ议付行从开证行处获得偿

付ꎮ １０ 月 １５ 日ꎬ第一批货物 １５ 套 Ａ 型设备到港ꎬ１１ 月 ８ 日ꎬ第二批货物 ８ 台 Ｋ 型仪器到港ꎬ这两批货物买

方都是在未取得正本提单情况下ꎬ以副本提单从船公司代理处提取ꎮ 经省商检局检验认定ꎬ１５ 套设备中有

４ 套不合格ꎬ根本不能生产出标准部件ꎬ且无法修复ꎮ 其余 １１ 套设备及 ８ 台仪器无质量问题ꎮ 买方认为ꎬ所
购 １５ 套设备系相互配套使用的ꎬ４ 套不合格ꎬ则其余 １１ 套失去使用价值ꎬ遂于 ２０１１ 年 ３ 月 ２４ 日向日方发出

一份备忘录ꎬ要求将 １５ 套设备全部退回ꎬ日方既没有签字ꎬ也没有答复ꎮ 买方最终提起仲裁ꎬ请求仲裁庭裁决:
(１)将 １５ 套 Ａ 设备作退货处理ꎬ卖方返还已收的全部货款并承担全部退货费用ꎮ
(２)８ 台 Ｋ 型仪器比合同规定的交货期延迟五周到港ꎬ卖方应支付延迟到货的罚金 ４ 万美元ꎮ
(３)买方购买的 １５ 套 Ａ 型设备用于出租ꎬ由于 Ａ 型设备不合格ꎬ买方已向承租用户赔偿损失 ２ 万美

元ꎬ这笔损失应由卖方负担ꎮ
试问:
(１)仲裁庭对上述请求应如何处理? 为什么?
(２)现假设ꎬ如在开证行要求买方付款赎单时ꎬ买方鉴于货物状况ꎬ在单证相符情况下拒绝向开证行付

款赎单ꎬ开证行会受到什么损失? 应如何处理?
分析:
(１)买方只能退还 ４ 套不合格的设备ꎬ不能退还全部 １５ 套设备ꎬ因为其余 １１ 套设备是合格的ꎬ可继续

使用ꎮ 卖方应退还给买方 ４ 套不合格设备的货款ꎬ应承担 ４ 套设备退回的一切费用ꎮ
(２)卖方 ８ 台仪器的交付确实是在合同规定的期限之后ꎬ这种延迟是由于买方开立信用证延迟造成

的ꎮ 合同要求信用证应在交货前两个月开出ꎬ买方直到 ９ 月 ３０ 日才开出信用证ꎬ按这个日期计算ꎬ卖方实

际交货期并没有违反合同ꎬ买方要求支付延迟到货罚金的请求不成立ꎮ
(３)买方将设备出租的事实卖方难以预见ꎬ且属于另一法律关系ꎬ买方赔偿用户的两万美元损失不应

由卖方承担(或答“买方这一部分请求不成立”)
(４)如果买方拒绝向开证行付款赎单ꎬ开证行将遭受极大损失ꎮ 开证行可以凭提单要求船公司交付提

单项下的货物或赔偿全部货款ꎬ也可依据信用证法律关系要求买方履行单证相符时的付款赎单义务ꎮ

实训 ９－１

中国某公司与欧洲某进口商签订一份皮具合同ꎬ以 ＣＩＦ 鹿特丹成交ꎬ向保险公司投保一切险ꎬ用信用证

支付ꎮ 货到鹿特丹后ꎬ检验结果表明:全部货物潮湿、发霉、变色ꎬ损失价值 １０ 万美元ꎮ 据分析ꎬ货物损失的

主要原因是由于生产厂家在生产的最后一道工序中ꎬ未将皮具湿度降到合理程度ꎮ
试问:
(１)进口商对受损货物是否应支付价款?
(２)进口商应向谁索赔?

实训 ９－２

进口方以信用证付款方式购入进口货物一批ꎬ信用证规定议付时需提交商品净重检验证书ꎮ 货到后ꎬ
进口商委托检验发现ꎬ进口货物质量不符合合同规定ꎬ同时发现ꎬ卖方提交议付单据仅有重量书ꎬ没有单据

的净重证书ꎬ故通知开证银行拒付ꎮ 而押汇银行称重量单即检验员的净重证明ꎬ因此要求开证行付款ꎮ
试问:开证行可否拒付?

４１０



项目十 交易磋商及合同签订

实训 ９－３

某公司与国外买方签订了一批出口合同ꎮ 合同没有规定详细的检验条款ꎬ但信用证规定议付时应交付

商品品质与质量检验证书ꎮ 凭此检验证书卖方顺利地议付了货款ꎮ 但货物抵达目的港后ꎬ买方经委托公证

检验发现ꎬ货物的品质与合同规定严重不符ꎬ但货物包装完好无损ꎮ
于是买方向卖方提出索赔ꎬ但卖方称货物在装船前已经检验ꎬ证明货物质量符合规定ꎬ拒绝赔偿ꎮ
试问:如果你是仲裁员的话ꎬ应如何处理?

项目十　 交易磋商及合同签订

案例 １０－１　 明确规定有效期的发盘能否撤销案

美国 Ａ 供应商 １０ 月 ２ 日向我国 Ｂ 进口商发盘ꎬ以每打 ８６ 美元 ＣＩＦ 纽约的价格提供全棉男衬衫 ５００
打ꎬ限 １０ 月 １５ 日复到有效ꎮ 我国 Ｂ 进口商 １０ 月 ７ 日收到ꎮ １０ 月 ８ 日美国 Ａ 供应商发现问题ꎬ向我国 Ｂ 进

口商发传真要求撤销该发盘ꎮ
试问:该发盘能否撤销?
分析:
不能撤销ꎮ 因为发盘中明确规定了期限ꎬ即 １０ 月 １５ 日复到有效ꎬ而定了有期限的发盘是不能撤销的ꎮ

案例 １０－２　 还盘的法律效力案

我 Ａ 公司向 Ｂ 公司发盘ꎬ报谷物 ３００ 吨ꎬ每吨 ２５０ 美元ꎬ发盘有效期为 １０ 天ꎮ ３ 天后ꎬＢ 公司复电称ꎬ对
该批货物感兴趣ꎬ但要进一步考虑ꎮ ２ 天后ꎬＢ 公司再次来电ꎬ要求将货物数量增至 ６００ 吨ꎬ价格降至 ２３０ 美

元 /吨ꎮ ３ 天后我公司将这批谷物卖给另一外商ꎬ并在第 １０ 天复电 Ｂ 公司ꎬ通知货已售出ꎮ 但外商坚持要

我方交货ꎬ否则以我方擅自撤约为由ꎬ要求赔偿ꎮ
分析:
还盘一经做出ꎬ原发盘即告失效ꎮ Ｂ 公司 ５ 天后的还盘已经构成一项新的发盘ꎬ原发盘人不再受原发

盘的约束ꎮ 因此外商是无权要求我方交货的ꎮ

案例 １０－３　 “不可撤销”的实盘

Ａ 在 ２ 月 １７ 日上午用航空信寄出一份实盘给 ＢꎬＡ 在发盘通知中注有“不可撤销”的字样ꎬ规定受盘人

Ｂ 在 ２ 月 ２５ 日前答复有效ꎻ但 Ａ 又于 ２ 月 １７ 日下午用电报发出撤盘通知ꎬ该通知于 ２ 月 １８ 日上午送达 Ｂ
处:Ｂ 于 ２ 月 １９ 日才收到 Ａ 空邮寄来的实盘ꎮ 由于 Ｂ 考虑到发盘的价格对他十分有利ꎬ于是立即用电报发

出接受通知ꎬ事后双方对合同是否成立问题发生纠纷ꎬ问 Ａ 与 Ｂ 之间的合同能否成立?
分析:
Ａ 与 Ｂ 之间的合同不能成立ꎮ 公约第十五条规定:“(１)发盘于送达受盘人时生效ꎮ (２)一项发盘即使

是不可撤销的ꎬ也可以撤回ꎬ如果撤回通知于发盘送达受盘人之前或同时送达受盘人ꎮ”本例发盘人 Ａ 对 Ｂ
的发盘虽然是实盘ꎬ并注有不可撤销的字样ꎬ但这个盘是 ２ 月 １７ 日用航空信发出的ꎬ２ 月 １９ 日才送达 Ｂ 处ꎮ
Ａ 在 ２ 月 １７ 日上午用空邮发出实盘后ꎬ又于当天下午用电报发出撤回通知ꎬ这项通知于 ２ 月 １８ 日上午送

达 Ｂ 处ꎮ 由于 Ａ 的实盘尚未送达 Ｂ 处ꎬ即在该项实盘生效之前ꎬＡ 的撤回通知已送达 Ｂ 处ꎮ 当 Ｂ 于 ２ 月 １９
日收到实盘时ꎬ该项实盘已经失效ꎮ 尽管 Ｂ 立即发出接受电报ꎬ合同仍不能成立ꎮ

实训 １０－１

我公司于 ８ 月 ３ 日以电报方式请法国一供应商出售一批钢材ꎮ 我方在电报中声明:此发盘是为了计算
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一项承建一幢大楼的标价和确定是否参加投标之用ꎻ我方将于 ８ 月 １５ 日向招标人送交投标书ꎬ而开标日期

为 ８ 月 ３１ 日ꎮ 法商于 ８ 月 ５ 日用电传就上述钢材向我方发盘ꎬ发盘条件虽完成ꎬ但既没规定接受期限ꎬ也
没有注明是否是不可撤销的ꎮ 我方获悉后ꎬ据此计算标价ꎬ并于 ８ 月 １５ 日向招标人递交了投标书ꎮ ８ 月 ２０
日国际市场钢材价格上涨ꎬ法商发来传真通知撤销其 ８ 月 ５ 日的发盘ꎮ 我方当即复电表示不同意撤盘ꎮ 于

是双方为能否撤销发盘发生争执ꎮ 到 ８ 月 ３１ 日招标人开标ꎬ我方中标ꎬ随即传真法商接受 ５ 日的发盘ꎮ 但

法商坚持发盘已于 ８ 月 ２０ 日撤销ꎬ合同不能成立ꎮ 双方就此发生纠纷ꎮ

实训 １０－２

我某外贸企业向国外采购某商品ꎬ不久接到外商 ３ 月 ２０ 日的发盘ꎬ有效期至 ３ 月 ２６ 日ꎬ我方于 ３ 月 ２２
日电复:“如能把单价降低 ５ 美元ꎬ我方可以接受ꎮ”对方没有反应ꎮ 后因用货部门要货心切ꎬ又鉴于该商品

行情看涨ꎬ我方随即于 ３ 月 ２６ 日去电表示同意对方 ３ 月 ２０ 日发盘所提各项条件ꎮ
试分析此项交易能否达成?

实训 １０－３

我国某公司于 ３ 月 １５ 日向美国某公司发盘:“现有纯棉男式半袖 Ｔ 恤衫 １００００ 件ꎬ每件 ＦＯＢ 大连 ９􀆰 ８
美元ꎬ不可撤销信用证支付ꎬ１０ 月前可供货ꎮ” ３ 月 ２０ 日ꎬ美商来电:“接受你方报盘ꎮ 交货期提前至 ８
月底ꎮ”

试问:双方的合同是否成立?

项目十一　 进出口合同的履行

案例 １１－１ 　 发票金额超过信用证额度的银行拒付案

我国某外贸公司向科威特 Ｋ 公司出口冻羊肉 ５０ 吨ꎬ每吨 ＣＩＦ 价 ２０００ 美元ꎮ 合同规定数量可增减

１０％ꎮ 买方 Ｋ 公司按时开来信用证ꎬ证内规定:数量约(ａｂｏｕｔ)５０ 吨ꎬ总金额 １０００００ 美元ꎮ 我外贸公司发货

时ꎬ按合同和信用证规定ꎬ实际装运 ５５ 吨ꎬ缮制的商业发票表明:数量 ５５ 吨ꎬ总金额 １１００００ 美元ꎮ 当我外

贸公司持单办理议付时ꎬ却遭到银行拒付ꎮ
试问:按«ＵＣＰ６００»的规定ꎬ银行是否有权拒付? 请说明理由ꎮ
分析:
银行有权拒付ꎮ
理由:(１)根据«ＵＣＰ６００»的条款ꎬ当 Ｌ / Ｃ 金额或数量前加“ＡＢＯＵＴ”时ꎬ可理解为允许金额或数量有

１０％的增减ꎮ 　
(２)本案中ꎬ根据信用证规定ꎬ卖方交货可在 ４６~ ５５Ｍ / Ｔ 的幅度内ꎬ但支取金额不得超过 １０００００ 美元ꎮ

商业发票的金额为 １１００００ 美元ꎬ超过了信用证规定的金额ꎮ

案例 １１－２ 　 保兑行要求退还议兑货款案

我某公司向国外 Ａ 商出口货物一批ꎮ Ａ 商按时开来不可撤销即期议付信用证ꎬ该证由设在我国境内的

外资 Ｂ 银行通知并加保兑ꎮ 我公司在货物装运后ꎬ将全套合格单据送交 Ｂ 银行议付ꎬ收妥货款ꎮ 但 Ｂ 银行

向开证行索偿时ꎬ得知开证行因经营不善已宣布破产ꎮ 于是ꎬＢ 银行要求我公司将议兑的货款退还ꎬ并建议

我方可委托其向 Ａ 商直接索取货款ꎮ 对此你认为我公司应如何处理? 为什么?
分析:
我公司应该拒绝接受 Ｂ 银行的要求ꎮ 理由:按«ＵＣＰ６００»的规定ꎬ信用证一经保兑ꎬ保兑行就与开证行

一样承担第一性付款责任ꎬ保兑行付款后无追索权ꎮ 因此ꎬ我公司应拒绝退还货款ꎮ
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案例 １１－３
某公司以 ＣＩＦ 鹿特丹出口食品 １０００ 箱ꎬ即期信用证付款ꎮ 货物装运后ꎬ凭已装船清洁提单和已投保一

切险和战争险的保险单ꎬ向银行收妥货款ꎮ 货到目的港后经进口人复验ꎬ发现下列情况ꎮ
(１)该批货物共有 １０ 个批号ꎬ抽查 ２０ 箱ꎬ发现其中 ２ 个批号涉及 ２００ 箱内含沙门氏细菌超过进口国

标准ꎮ
(２)收货人共收 ９９８ 箱ꎬ短少两箱ꎮ
(３)有 １５ 箱货物外表状况良好ꎬ但箱内共短少货物 ６０ 千克ꎮ
试分析以上情况ꎬ进口商应分别向谁索赔? 并说明理由ꎮ
分析:
(１)这种情况应向卖方索赔ꎬ因属于原装货物有内在缺陷ꎮ
(２)这种情况应向承运人索赔ꎬ因承运人签发清洁提单ꎬ货到目的港后应如数交货ꎮ
(３)这种情况可以向保险公司索赔ꎬ因属承保范围以内的损失ꎻ如进口人能举证原装数量不足ꎬ也可向

卖方索赔ꎮ

实训 １１－１

请以进口方身份按照下列资料填写开证申请书ꎮ
进口商:温州环球贸易有限公司

ＵＮＩＶＥＲＳＡＬ ＴＲＡＤＩＮＧ ＣＯ􀆰 ꎬ ＬＴＤ
ＡＤＤＲＥＳＳ: ＲＭ １２０１－１２１６ ＧＡＯＬＩＡＮ ＢＵＩＬＤＩＮＧ ＣＨＥＺＨＡＮ ＲＯＡＤꎬ ＷＥＮＺＨＯＵꎬ ＣＨＩＮＡ
法人代表:陈艾　 　 　 　 　 　 　 电话:０５７７－８６７３９０００　 　 　 　 　 　 账号:３１－４５－８９１２０９１２

出口商:日本岩谷株式会社

ＩＷＡＴＡＮＩ ＣＯＲＰＥＲＡＴＩＯＮ
１－３－６ ＨＯＭＭＡＣＨＩꎬ ＯＳＡＫＡꎬＪＡＰＡＮ

进口产品:贝齿清凉薄荷漱口水 ＰＬＡＸ ＦＲＥＳＨＭＩＮＴ ＭＯＵＴＨＷＡＳＨ
规格:２００ｍｌ / Ｂｏｔｔｌｅꎬ净重 ２５０ 克(Ｇ) / Ｂｏｔｔｌｅ
贸易术语:ＣＩＦ ＷＥＮＺＨＯＵ 每瓶 ２􀆰 ８８ 美元

总数量:４０３２０ 瓶(Ｂｏｔｔｌｅｓ)
装运港:大阪(ＯＳＡＫＡ)
卸货港:上海(ＳＨＡＮＧＨＡＩ)
运输要求:不允许分批ꎬ不允许转运ꎬ一个二十英尺集装箱装运

最迟装运日:２０１１ 年 ５ 月 １５ 日

支付方式:即期议付信用证ꎬ汇票金额为发票金额的百分之百

开证日期:２０１１ 年 ４ 月 ５ 日

开证银行:中国银行温州分行

开证方式:ＳＷＩＦＴ
信用证有效期:２０１１ 年 ５ 月 ２５ 日

到期地点:日本大阪

单证要求:发票一式三份显示合同号码和信用证号码

装箱单一式三份

清洁已装船提单一套ꎬ做成“凭指示”ꎬ空白背书ꎬ通知开证申请人

保险单一式两份ꎬ空白背书ꎬ承保中国人民保险公司的一切险ꎬ加一成ꎬ赔付地点为中国ꎬ赔

７１０



国际贸易理论与实务（第二版）拓展·互动教学资源库

付币制与汇票币制一致

有关当局签署的产地证一份

官方机构签署的质量检验证一份

其他要求:交单期是提单日期后 １０ 天内但又必须在信用证有效期内

第三方单证不接受ꎬ简式提单不接受

中国以外的银行费用由受益人承担

合同号码:ＣＴ１１０１２０

实训 １１－２

请根据合同内容以出口方的身份缮制发票ꎮ
天津隆兴进出口公司与加拿大 Ｌｅｉｓｕｒｅ 国际贸易有限公司签订出口合同如下:

ＳＡＬＥＳ ＣＯＮＦＩＲＭＡＴＩＯＮ
Ｓ / Ｃ ＮＯ􀆰 :ＬＸ－ＬＥＳＳＣ１０
ＤＡＴＥ: Ａｐｒｉｌ １ｓｔ ２０１０

Ｔｈｅ Ｓｅｌｌｅｒ: ＴＩＡＮＪＩＮ ＬＯＮＧＸＩＮＧ ＩＭＰ􀆰 ＆ＥＸＰ􀆰 ＣＯ􀆰 ꎬＬＴＤ􀆰
Ａｄｄｒｅｓｓ: ５８ Ｗｅｉｄｉ Ｒｏａｄ Ｔｉａｎｊｉｎꎬ Ｃｈｉｎａ
Ｔｈｅ Ｂｕｙｅｒ: ＬＥＩＳＵＲＥ ＩＮＴＥＲＮＡＴＩＯＮＡＬ ＴＲＡＤＩＮＧ ＣＯＲＰ􀆰
Ａｄｄｒｅｓｓ: ２３７ Ｊｏｈｎｓｏｎ Ｒｄ􀆰 ３９２１０ Ｖａｎｃｏｕｖｅｒ Ｂ􀆰 Ｃ􀆰 ꎬＣａｎａｄａ

Ｉｔｅｍ Ｎｏ􀆰 Ｃｏｍｍｏｄｉｔｙ ＆ Ｓｐｅｃｉｆｉｃａｔｉｏｎ Ｕｎｉｔ Ｑｕａｎｔｉｔｙ

１
２

Ｈｕａｎｌｅ Ｂｒａｎｄ Ｂｏａ ＳｌｉｐｐｅｒｓＡＲＴ Ｎｏ􀆰 ＳＨ２２６
Ｈｕａｎｌｅ Ｂｒａｎｄ Ｂｏａ ＳｌｉｐｐｅｒｓＡＲＴ Ｎｏ􀆰 ＳＨ２７９

Ｄｏｚｅｎ
Ｄｏｚｅｎ

２１８０
２１８０

ＴＯＴＡＬ ＣＯＮＴＲＡＣＴ ＶＡＬＵＥ
ＳＡＹ Ｕｎｉｔｅｄ Ｓｔａｔｅｓ Ｄｏｌｌａｒｓ Ｆｉｆｔｙ Ｅｉｇｈｔ Ｔｈｏｕｓａｎｄ Ｎｉｎｅ
ｈｕｎｄｒｅｄ Ｔｈｒｅｅ ａｎｄ Ｓｉｘｔｙ ｃｅｎｔｓ􀆰

ＰＡＣＫＩＮＧ: Ｔｏ ｂｅ ｐａｃｋｅｄ ｉｎ ｃａｒｔｏｎｓ ｏｆ ４ ｄｏｚ􀆰 ｅａｃｈꎬ ａｎｄ ２１８０ ｄｏｚｅｎ ｔｏ ａ ４０’ｃｏｎｔａｉｎｅｒ􀆰
Ｔｏｔａｌ ｔｗｏ ４０’ｃｏｎｔａｉｎｅｒｓ􀆰
ＴＯＴＡＬ: １０９０ ＣＡＲＴＯＮＳ

ＳＨＩＰＭＥＮＴ: Ｔｏ ｂｅ ｅｆｆｅｃｔｅｄ ｂｙ ｔｈｅ Ｓｅｌｌｅｒ ｄｕｒｉｎｇ Ｍａｙꎬ ２０１０ ｗｉｔｈ ｔｒａｎｓｓｈｉｐｍｅｎｔ ａｎｄ ｐａｒｔｉａｌ
Ｓｈｉｐｍｅｎｔ ａｌｌｏｗｅｄ􀆰

ＰＯＲＴ ＯＦ ＬＯＡＤＩＮＧ＆
ＤＥＳＴＩＮＡＴＩＯＮ: Ｆｒｏｍ Ｓｈａｎｇｈａｉ Ｃｈｉｎａ ｔｏ Ｖａｎｃｏｕｖｅｒ Ｃａｎａｄａ􀆰
ＰＡＹＭＥＮＴ: Ｔｈｅ Ｂｕｙｅｒ ｓｈｏｕｌｄ ｏｐｅｎ ａｎ Ｉｒｒｅｖｏｃａｂｌｅ Ｓｉｇｈｔ Ｌｅｔｔｅｒ ｏｆ Ｃｒｅｄｉｔ ｆｏｒ ｆｕｌｌ ａｍｏｕｎｔ

Ｏｆ ｔｈｅ ｉｎｖｏｉｃｅ ｔｈｒｏｕｇｈ ａ ｂａｎｋ ａｃｃｅｐｔａｂｌｅ ｔｏ ｔｈｅ ｓｅｌｌｅｒ􀆰 Ｔｈｅ Ｌ / Ｃ ｓｈｏｕｌｄ
ｒｅａｃｈ ｔｈｅ Ｓｅｌｌｅｒｓ ｂｅｆｏｒｅ Ａｐｒｉｌ ２５ｔｈ ａｎｄ ｖａｌｉｄ ｆｏｒ ｎｅｇｏｔｉａｔｉｏｎ ｉｎ Ｓｈａｎｇｈａｉ
ｕｎｔｉｌ ｔｈｅ １５ｔｈ ｄａｙ ａｆｔｅｒ ｔｈｅ ｄａｔｅ ｏｆ ｓｈｉｐｍｅｎｔ􀆰

ＩＮＳＵＲＡＮＣＥ: Ｔｏ ｂｅ ｃｏｖｅｒｅｄ ｂｙ ｔｈｅ ｓｅｌｌｅｒ ｆｏｒ １１０％ ｏｆ ｔｏｔａｌ ｉｎｖｏｉｃｅ ｖａｌｕｅ ａｇａｉｎｓｔ Ａｌｌ
Ｒｉｓｋｓ ａｎｄ Ｗａｒ Ｒｉｓｋ􀆰
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项目十二 国际贸易方式

项目十二　 国际贸易方式

案例 １２－１　 因投标人数过少而导致的招标失败案

招标机构接受委托ꎬ以国际公开招标形式采购一批机电产品ꎮ 招标文件要求投标人制作规格和价格两

份投标文件ꎮ 开标时ꎬ先开规格标ꎬ对符合条件者ꎬ再定期开价格标ꎬ确定中标者ꎮ 共有 １５ 家企业投标ꎮ 到

了开标期先开规格标ꎬ经慎重筛选ꎬ初步选定 ９ 家ꎬ通知他们对规格标进行澄清ꎬ并要求将投标有效期延长

两个月ꎮ 这 ９ 家企业中有 ５ 家企业送来澄清函并同意延长有效期ꎮ 另 ４ 家企业提出若延长有效期ꎬ将提高

报价 １０％或更多ꎻ否则将撤销投标ꎮ 招标机构拒绝了后 ４ 家企业的要求ꎮ 到了价格标的开标日期ꎬ对仅有

的 ５ 家企业开标后ꎬ却发现 ５ 家企业报价均过高ꎬ超过招标机构预定标底 ３０％以上ꎮ 无奈ꎬ招标机构只得依

法宣布此次招标作废ꎬ重新招标ꎮ
试问:此次招标失败的原因以及应吸取的教训是什么?
分析:
招标是指招标人发布招标公告ꎬ阐明拟采购商品的名称、规格和数量ꎬ邀请相关投标人按一定的程序在

规定的时间、地点进行投标ꎬ最后选择对其最为有利的投标人达成交易的经济行为ꎮ 所谓投标ꎬ是指供应商

根据招标公告的条件ꎬ在规定的时间内向招标人递价的行为ꎮ 招投标与一般贸易的做法有所不同ꎬ当采用

该种方式时ꎬ双方当事人不经过交易磋商程序ꎬ也不存在讨价还价ꎬ而是由各投标人同时、一次性报价ꎬ投标

人中标与否主要取决于投标时的递价是否有竞争力ꎮ 因此ꎬ这是一种“竞卖”的交易方式ꎮ 在这种方式下ꎬ
投标人之间的竞争异常激烈ꎬ招标人则处于主动地位ꎬ能够对各种供给来源进行比较并择优选择ꎬ以最终实

现资金的合理、有效利用ꎮ 值得注意的是ꎬ招投标之所以受欢迎就在于其竞争性ꎬ投标人越多ꎬ招标人能得

到的价格就越低ꎮ 因此ꎬ只有少数人参加的招投标就失去了其竞争意义ꎮ 本案是投标失败的典型案例ꎮ 投

标人在投标时ꎬ除了价格的因素外ꎬ还要满足招标文件的其他条件ꎬ否则可能会落标ꎮ

案例 １２－２　 因合同签订不善而导致企业蒙损案

某年 ３ 月ꎬ我国内地某乡镇企业通过当地贸易公司的介绍ꎬ匆匆与香港某厂商签订了加工生产某种轻

工产品的补偿贸易合同ꎮ 合同规定:由港商提供生产设备ꎬ某乡镇企业将利用该设备生产的产品返销给港

商ꎬ以补偿设备价款ꎬ补偿期为五年ꎮ 合同未明确规定设备的型号、产地、生产年代以及技术性能等方面的

指标ꎮ 后港商按期运到设备ꎬ但经检验ꎬ该设备是 ２０ 世纪 ７０ 年代末的产品ꎬ而且是二手货ꎮ 由于合同对此

未加规定ꎬ该企业只得接受并进行加工生产ꎮ 五年之后ꎬ补偿期满ꎬ设备已接近报废ꎬ该企业蒙受了巨大的

损失ꎮ
试问:该企业为什么会蒙受巨大的损失? 该企业应该从中吸取哪些教训?
分析:
本案中ꎬ导致内地乡镇企业蒙受巨大损失的原因主要有以下两个方面ꎮ
第一ꎬ选择客户不当ꎮ 补偿贸易属于一种经济合作方式ꎬ对贸易伙伴选择得当与否直接关系到这项业

务的成败ꎮ 从本案情况看ꎬ该企业对于他人介绍的港商事先并不了解ꎬ事实证明ꎬ这位港商资信很差ꎬ利用

内地企业缺乏经验和合同上的漏洞ꎬ提供以次充好的设备ꎬ坑害对方ꎮ
第二ꎬ合同条款订立不当ꎮ 合同是确立双方权利与义务的法律文件ꎬ关系到当事人的切身利益ꎬ绝不可

草率从事ꎬ尤其是在补偿贸易合同项下ꎬ对于引进设备的具体规定更是关系重大ꎮ 为了保证返销产品的质

量和维护该乡镇企业的切身利益ꎬ对于所引进设备的型号、产地、生产年代以及技术性能指标等ꎬ都必须做

出明确具体的规定ꎬ而且还应约定违约条款ꎮ 另外ꎬ补偿期限不宜过长ꎬ否则ꎬ不仅会增加引进方的利息负

担ꎬ而且有可能导致设备款偿还完毕之日即设备报废之时的不良后果ꎮ
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本案事实表明ꎬ该企业从业人员的整体素质有待提高ꎬ特别是应通过本案吸取下列教训ꎮ
第一ꎬ每笔交易都要首先从调查研究入手ꎬ尤其是对客户的资信情况、经营能力和经营作风ꎬ应当了解

清楚ꎬ防止盲目从事ꎮ
第二ꎬ要增强法律保护意识ꎬ约定好合同条款ꎬ以维护自身的合法权益ꎬ防止上当受骗ꎮ

实训 １２－１

２０１５ 年 ７ 月 ２２ 日ꎬ郑州螺纹钢管现货价格为 ５４８０ 元 /吨ꎬ期货价格为 ５６００ 元 /吨ꎮ 由于担心需求减少

而导致价格下跌ꎬ某经销商欲在期货市场上卖出期货合约来为其 ５０００ 吨钢材保值ꎬ于是在期货市场卖出期

货主力合约 １０００ 手(１ 手＝ ５ 吨)ꎮ 此后螺纹钢管价格果然下降ꎬ到 ８ 月 ６ 日为 ５３２０ 元 /吨ꎬ期货价格下跌

至 ５４００ 元 /吨ꎮ 此时经销商的 ５０００ 吨螺纹钢管在市场上被买家买走ꎬ经销商于是在期货市场上买入 １０００
手合约平仓ꎬ完成套期保值ꎮ 请根据此案例分析ꎬ该经销商的行为属于哪种套期保值? 盈亏情况如何?

实训 １２－２

日本丰田汽车公司向美国出口销售 １０００ 辆小汽车ꎬ３ 月份签订了半年交货付款的合同ꎬ金额是 １０００ 万

美元ꎮ ３ 月份美元兑日元外汇牌价是 １ ∶ １０８􀆰 ００ꎬ９ 月份外汇牌价是 １ ∶ １０７􀆰 ００ꎬ为防止汇率的变动导致的

收汇受损ꎬ丰田公司用十万美元在汇市做了套期保值ꎬ即丰田公司在 ３ 月份合同签订之日起即在外汇市场

上以 ＵＳＤ / ＪＰＹ＝ １ ∶ １０８􀆰 ００ 的汇价卖出 １００ 手外汇合约ꎬ并于 ９ 月份汽车交货付款日ꎬ按当时市场汇价买进

平仓ꎮ 请根据此案例分析ꎬ丰田汽车的盈亏情况如何? 是否成功实现了套期保值?

模拟真题一

　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　一、单项选择题(每小题 １ 分ꎬ共 ３０ 分)
１􀆰 海岛国家ꎬ如英国、日本也常用(　 　 )来表示对外贸易ꎮ
Ａ􀆰 国际贸易　 Ｂ􀆰 海外贸易　 Ｃ􀆰 外国贸易 Ｄ􀆰 商业贸易　
２􀆰 一国在其境内设有自由港和自由贸易区时ꎬ其关境(　 　 )ꎮ
Ａ􀆰 大于国境 Ｂ􀆰 小于国境　 Ｃ􀆰 等于国境　 Ｄ􀆰 不确定

３􀆰 日本政府曾经对茶叶的农药残留量规定在(０􀆰 ２％~０􀆰 ６％) /千克ꎬ这种规定属于(　 　 )ꎮ
Ａ􀆰 技术标准　 　 　 Ｂ􀆰 歧视性国内税　 　 Ｃ􀆰 卫生检疫标准 Ｄ􀆰 包装标签规定

４􀆰 因为销售季节已过或者公司改营其他业务ꎬ而在国际市场上以低于成本价格抛售货物ꎬ这种倾销被

称为(　 　 )ꎮ
Ａ􀆰 偶然性倾销 Ｂ􀆰 间歇性倾销 Ｃ􀆰 掠夺性倾销 Ｄ􀆰 持续性倾销

５􀆰 出口退税属于出口补贴中的(　 　 )ꎮ
Ａ􀆰 直接补贴 Ｂ􀆰 间接补贴 Ｃ􀆰 现金补贴 Ｄ􀆰 现金优惠

６􀆰 进口国在总配额内按照国别和地区分配一定的配额ꎬ超过配额便不准进口ꎬ这是(　 　 )ꎮ
Ａ􀆰 全球配额 Ｂ􀆰 关税配额　 Ｃ􀆰 国别配额　 Ｄ􀆰 “自动”出口配额

７􀆰 现在的国际贸易条约和协定都采用(　 　 )ꎮ
Ａ􀆰 有条件最惠国待遇条款 Ｂ􀆰 有条件国民待遇条款　 　
Ｃ􀆰 无条件最惠国待遇条款 Ｄ􀆰 无条件国民待遇条款

８􀆰 具有共同对外关税的一体化组织是(　 　 )ꎮ
Ａ􀆰 自由贸易区　 　 Ｂ􀆰 关税同盟　 　 Ｃ􀆰 共同市场 Ｄ􀆰 经济同盟　
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工具模板

工 具 模 板

模　 板　 一

ＦＯＢ、ＣＦＲ 和 ＣＩＦ 三种价格的基本构成:
ＦＯＢ＝成本＋国内费用＋客户佣金＋银行手续费＋预期利润

ＣＦＲ＝成本＋国内费用＋出口运费＋客户佣金＋银行手续费＋预期利润

ＣＩＦ＝成本＋国内费用＋出口运费＋出口保险费＋客户佣金＋银行手续费＋预期利润

报价＝(货物实际成本＋出口各项费用额之和) / [１－(出口各项费用率之和)－利润率]

模　 板　 二

海运货物保险承保范围全图

模　 板　 三

出口商品检验签证工作流程表 领证人签收

项目 经办人
时间

月 日
项目 经办人

时间

月 日

１􀆰 接受报验 ５􀆰 复审

２􀆰 检验处收单 ６􀆰 制证

３􀆰 检务处收单 ７􀆰 翻译

４􀆰 审核 ８􀆰 发证
年　 月　 日
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模　 板　 四

常见单据的中英文对照及英文缩写

表 １　 发票的主要内容

中文 英文 英文缩写 中文 英文 英文缩写

发票 ｉｎｖｏｉｃｅ ＩＮＶ􀆰 单价 ｕｎｉｔ ｐｒｉｃｅ

合同 ｃｏｎｔｒａｃｔ ＣＯＮＴ􀆰 总额 ａｍｏｕｎｔ ＡＭＴ􀆰

货物描述 ｄｅｓｃｒｉｐｔｉｏｎ ｇｏｏｄｓ 总价 ｔｏｔａｌ ａｍｏｕｔ

规格、型号 ｍｏｄｅｌ 件数 ｐａｃｋａｇｅｓ ＰＫＧＳ􀆰

尺寸 ｓｉｚｅ 毛重 ｇｒｏｓｓ ｗｅｉｇｈｔ Ｇ􀆰 Ｗ􀆰

数量 ｑｕａｎｔｉｔｙ 净重 ｎｅｔ ｗｅｉｇｈｔ Ｎ􀆰 Ｗ􀆰

原产国 ｍａｄｅ ｉｎ / ｏｒｉｇｉｎ 保险费 ｉｎｓｕｒａｎｃｅ

装货港 ｐｏｒｔ ｏｆ ｌｏａｄｉｎｇ Ｐ􀆰 Ｏ􀆰 Ｌ􀆰 杂费 ｅｘｔｒａｓ

目的国 ｄｅｓｔｉｎａｔｉｏｎ ｃｏｕｎｔｒｙ 佣金 ｃｏｍｍｉｓｓｉｏｎ

指运港 ｐｏｒｔ ｏｆ ｄｅｓｔｉｎａｔｉｏｎ 折扣 ｒｅｂａｔｅ / ａｌｌｏｗａｎｃｅ

运费 ｆｒｅｉｇｈｔ

表 ２　 装箱单上的主要内容

中文 英文 英文缩写 中文 英文 英文缩写

件数 ｐａｃｋａｇｅｓ ＰＫＧＳ􀆰 净重 ｎｅｔ ｗｅｉｇｈｔ Ｎ􀆰 Ｗ􀆰

所附单证 ｄｏｃｕｍｅｎｔ ａｔｔａｃｈｅｄ ＤＯＣ􀆰 ＡＴＴ􀆰 毛重 ｇｒｏｓｓ ｗｅｉｇｈｔ Ｇ􀆰 Ｗ / ＧＲ􀆰 ＷＴ􀆰

单证 ｄｏｃｕｍｅｎｔｓ ＤＯＣ(Ｓ)

表 ３　 提单的主要内容

中文 英文 英文缩写 中文 英文 英文缩写

承运人 ｃａｒｒｉｅｒ 停靠港 ｐｏｒｔ ｏｆ ｃａｌｌ Ｐ􀆰 Ｏ􀆰 Ｃ􀆰

托运人 ｓｈｉｐｐｅｒ 卸货港 ｐｏｒｔ ｏｆ ｄｉｓｃｈａｒｇｅ Ｐ􀆰 Ｏ􀆰 Ｄ􀆰

收货人 ｃｏｎｓｉｇｎｅｅ 装货港 ｐｏｒｔ ｏｆ ｌｏａｄｉｎｇ Ｐ􀆰 Ｏ􀆰 Ｌ􀆰

被通知人 ｎｏｔｉｆｙ ｐａｒｔｙ 转运港 ｐｏｒｔ ｏｆ ｔｒａｎｓｆｅｒ

空运提单 ａｉｒ ｗａｙ ｂｉｌｌ Ａ􀆰 Ｗ􀆰 Ｂ􀆰 到达港 ｐｏｒｔ ｏｆ ａｒｒｉｖａｌ Ｐ􀆰 Ｏ􀆰 Ａ􀆰

空运提单 ａｉｒ ｆｒｅｉｇｈｔ ｂｉｌｌ Ａ􀆰 Ｆ􀆰 Ｂ􀆰 指运港 ｐｏｒｔ ｏｆ ｄｅｓｔｉｎａｔｉｏｎ Ｐ􀆰 Ｏ􀆰 Ｄ􀆰

原产国 ｍａｄｅ ｉｎ / ｏｒｉｇｉｎ 转运到 ｉｎｔｒａｎｓｉｔ ｔｏ

船名及航次 ｏｃｅａｎ ｖｅｓｓｅｌ ｖｏｙ􀆰 Ｎｏ􀆰 经过 ｖｉａ
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